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emu Zadranima s
savjet u najmocni

OLIVER PAVIC - STRUCNJAK KOJI JE NAKON BERLINA | NEW YORKA
SVOJU AMERIKU ODLUCIO GRADITI U HRVATSKOJ

uzi financijski
j0] europskoj

savjetnickoj tvrtki AWD

Oliver Pavi¢ voditelj ureda
AWD Hrvatska u Zadru bavi
se poslom kojem ovdje pred-
vidaju briljantnu buduénost
iako je naSem stanovnistvu jo§
uvijek u velikoj mjeri nepoz-
nat. Pavi¢ je nazavisni finan-
cijski savjetnik a njegove us-
luge su vam - besplatne. Da-
kle, svaki gradanin, naravno i
tvrtke, obrti, institucije i svi
ostali na adresi ureda sada ve¢
naraslog na 17 mladih struc-
nih ljudi na Narodnom trgu u
Zadru mogu dodi i zatraziti
financijski savjet - besplatno.

Besplatno i nezavisno

Prvu sumnju kada se kaze
da se neSto radi besplatno
valja odmah razrijesiti jer ka-
ko su davno kazali Irci: - Ne-
ma besplatnog rucka. Usluga
je besplatna za vas, a ukoliko
vas njihovo savjetovanje od-
vede do neke banke ili druge
financijske institucije oni ¢e se
naplatiti redovnom provizi-
jom, a $to vi necete ni na koji
nacin platiti.

Zasto bi se netko uputio ka
Pavicu i kolegama?

Koliko gradanin zna o re-
cimo stambenom kreditiranju
u svim varijantama koje po-
stoje, odnosno nacinu rjesa-
vanja stambenog pitanja, po-
trebnim sredstvima i sl.? Ko-
liko znamo o tome da nas s
mirovinskom reformom na
kraju radnog vijeka ¢eka so-

Miadi struénjak vrhunskog obrazovanja roden i
Skolovan u Berlinu, usavrSavan u SAD-u, uspjeSnu
karijeru u AWD-u u Njemackoj zamijenio Su-
koSanom i gradnjom AWD-ovoy sustava neza-
visnoy financijskoy savjetovanja u Zadru i Hr-

vatskoj

cijala te ve¢ sada moramo
brinuti da drugim nacinima
osiguramo kakvu-takvu soci-
jalnu sigurnost u starosti. Ko-
liko je ljudi koji raspolazu s
kojom stotinom pa i tisuom
kuna viSka, a ne znaju §to s
njom osim staviti je na banku
gdje ste - na gubitku (inflacija
je najcesée snaznija od ka-
mate)? Naravno da za dio
ovih pitanja odgovor mozete
potraziti u svojoj ili bilo kojoj
banci, stamebnoj Stedionici,
nekoj agenciji i s.? No vje-
rujete li da ¢e vam bilo tko od
njih re¢i da odete kod drugog
s istom uslugom jer je po-
voljniji?

Sigurna starost i stan
najcesce se traze

- Rijec je o poslu koji se iz
SAD-a od prije preko 50 go-
dina prosirio po svijetu.

- Bilo da Zelite do¢i na op-
timalan nacin do stana, rje-
Senja za mirovinu ili samo
urediti vlastite tekuce finan-
cije ovdje smo vam sposobni
dati savjet. Preko 99 posto
obracanja dolazi od gradana,

Zadar stoji dobro

1z iskustva vasih kolega koji se bave ovim poslom u drugim dijelovima Hrvatske
kako stoji Zadar, dakle, Zadrani, spram njih?

- Jako dobro. Ipak se ovdje vidi veci protok novca i veca potreba za ovim
uslugama. U Zadru se cesce pojavljuju s minimalnim placama, a znatno vecim
primanjima. Takvi su ljudi posebno klijenti jer su motivirani da na drugi nacin
reguliraju socijalnu sigurnost u mirovini odnosno u starosti. Ovdje je taj broj puno
izrazeniji nego u nekim drugim dijelovima Hrvatske.

U Hrvatskoj inace vidim vrlo veliku perspektivu za ovaj posao, a ocjenjuje to i
struka.

Ne mogu precizno govoriti, ali nekoliko milijuna eura posla posredovali smo
prema bankama i drugim ku¢ama usmjeravajuci im nase klijente.

a za nas je obitelj ista kao
tvrtka koja ima primanja i
troskove. Posla ima jako pu-
no, a do sada smo savjetovali
preko 400-500 klijenata. Si-
rimo i suradnicku mrezu, a
trenutacno je 17 suradnika, a
Cetvero je proSlo sve interno
educiranje i ispite u HAN-
FA-i. Sretni smo i zadovoljni
§to HANFA uvodi ispite. Ka-
ko sam zaduZzen sam za regiju
Dalmacije, do kraja godine s
dobro educiranim ljudima u
Zadru krecem ka Splitu os-
novati novi ured.

Sto Zadrani najcesce tra-
ze?

- Rjesenje mirovinskog pro-
blema jer postaju svjesni, kao i
u svijetu, da od same mirovine
nece modi zvijeti te da moraju
usmjeriti dio primanja ka si-
gurnosti. Na drugom nam je
mjestu savjetovanje u rjesa-
vanju stambenog pitanja.

Dolazak klijenta podrazu-
mijeva intervju gdje istice svo-
je zelje, ali i svoje prilike, te
stvarenje svojevrsne anamne-
ze.

Naravno da morate imati
sve informacije?

- Osim samostalnog infor-
miranja financijske i druge in-
stitucije shvacaju nas kao par-
tnere i interes im je da nam
redovito dostave svoje ponu-
de.

Preporuka zadovoljnoy
klijenta osnova Sirenja

U nacinu rada:

- Zabranjeno je bilo kome
kucati na vrata, zvati telefo-
nom i jedini je nacin na koji
radimo da nas klijent sam pre-

Oliver Pavi¢ zadovoljan je
razvojem AWD-a najveceg
nezavisnog financijskog
savjetovanja u Zadru

poruci, dakle, usmenom pre-
dajom.

Koliko je beznadeznih slu-
¢ajeva koji dodu u financij-
skom neredu, a ne mozete im
pomocdi?

- Bilo je takvih, ali u po-
sljednje vrijeme gotovo ih ne-
ma, iako i takve savjetujemo.
Ljudi dolaze i uspijevamo im
napraviti vrlo lijepu strategiju
za Zzivot. NaSa je praksa da
svakog klijenta kroz godinu
kontaktiramo i provjerimo
prilike i stanje i eventualnu
potrebu pomo¢i ili neke
promjene.

Koliko su ljudi zainteresi-
rani za, recimo, investicijske
fondove?

- Sve viSe. Ne dolaze ljudi s
enormnim  iznosima, vel
odredenim slobodnim sred-
stvima ispod kusina ili na Ste-
dnoj knjizici i usmjeravamo ih

vy

iver Pavic¢: Berlin - SAD -

Sukosan

lako u tri rijeci naveden put mladih strucnjaka u Hrvatskoj ima suprotan smjer od
gore naznacenog raduje Sto imamo i ovakvih primjera.

Oliver Pavi¢ roden je u Berlinu 1974. godine i tamo stekao vrhunsko obrazovanje
do diplome ekonomista korporativnih financija. U SAD-u se usavrSavao u Kaliforniji i
New Yorku tijekom 2002. godine, a 2003. zaposlio u AWD-u u Berlinu i gradio uspjeSnu
karijeru u okviru ove mocne grupacije s 5.000 profesionalnih nezavisnih financijskit
savjetnika i s preko dva milijuna klijenata u 11 europskih zemalja, medu kojima i
uglednika svjetskog ranga pa i viada. 0d 2005. godine Pavic je svjetske adrese
zamijenio - SukoSanom, a posao za AWD kroz AWD Hrvatska obavlja u zadarskoj
poslovnici.

na adekvatna ulaganja pred-
stavljajuci im cijei spektar od
nerizi¢nih do najrizi¢nijih ula-
ganja, a stvar je njihovog iz-
bora.

Nasa su klijentela najcesce
ljudi srednjeg sloja. S per-
spektivom Hrvatske i Si-
renjem srednjeg sloja ovo je
posao kojem se predvida vr-
hunska buduénost. Osim us-
luge gradanima AWD Siri
mrezu mladih ljudi savjetnika

dajuéi im obrazovanje i tre-
ning. A rije¢ je o poslu bu-
ducnosti.

Globalno ova korporacija
ima prihod od 700 milijuna
eura, $to je samo naSa pro-
vizija, a preko nas se 13.5
milijardi eura "provrti" po
bankama i drugim instituci-
jama. I konacno zajamcena je
tajnost podataka svakog kli-
jenta. L.
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Na trzistu kapitala ovog tjedna
zabiljezen je znatni rast trgovanja
dionicama, na Zagrebackoj burzi
ukupan promet iznosio je 159,1
milijun kuna $to predstavlja rast od
33,5%. CROBEX indeks je izgubio

Tjedni preg

rzista kapitala i burza

U znaku upisa Ininih dionica

na vrijednosti 0,09%, i zakljucio

tjedan s 3.154,80 bodova. Va-
razdinska burza je takoder za-
biljezila rast aktivnosti, ukupan
promet se povecao za 57,8% i
iznosio 105,2 milijuna kuna. VIN
indeks je izgubio na vrijednosti
0,18% i zakljucio tjedan s 2.939,40
bodova.

Glavna tema ovog tjedna na
trziStu bilo je IPO-a tvrtke Ine d.d.
Hrvatskim drzavljanima Vlada je

omogucéila pravo prvenstva i po-
sebne pogodnosti kod kupnje dio-
nica do iznosa od 38.000 kuna,
raspon cijene po kojoj ¢e gradani
modi upisivati dionice kretat ce se
izmedu 1.400 i 1.900 kuna po
dionici. Upis za gradane (slanjem
obvezujué¢ih ponuda) zapoceo je
ovaj tjedan i bit ¢e zavrSen 23.
studenoga. Ukupan broj podne-
senih ponuda zasad je premasio
20.000, a veée guzve ocekuju se

pocetkom iduceg tjedna.

Na Zagrebackoj burzi ovog tje-
dna jedna od najlikvidnijih dionica
je dionica Adrisa. Adris je za-
biljezio ukupni tjedni promet od
28,0 milijuna kuna i zakljucio s
cijenom od 4.398,88 kuna, rast
cijene od 1,59%. Ukupan tjedni
promet dionica Vira je 14 milijuna
kuna, a cijene dionice porasle su za
0,83%. Dionice Atlasa zabiljezile
su tjedni rast cijene od ¢ak 9,25% i

zakljucile s cijenom od 69,48 kuna.
Dionice Auto Hrvatske su pale za
3,55% i zavrsile tjedan s 38.000
kuna.

Na Varazdinskoj burzi najlik-
vidnija dionica je Djuro Djakovi¢
holding s tjednim prometom od
12,1 milijuna kuna. Cijena dionice
pala je za 5,42% i zakljucila tjedan
s cijenom od 154,50 kuna. Po-
dravska banka zabiljezila je rast
cijene dionice za 9,27% s tjednim
prometom od 1,6 milijuna kuna.
Dionice Dom holdinga pale su za
3,86% s ukupnim tjednim pro-
metom od 7,5 milijuna kuna.




